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ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ
ﺑﺮﻧﺎﻣﮫ ﮐﺎر آﻓﺮﯾﻨﯽ
ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ ﺗﺎن را ﺑﮫ ﻓﺎرﺳﯽ ﺧﺎﻧﮫ ﭘﺮی ﻧﻤﺎﯾﯿﺪ.

ھﺪف از اﯾﻦ ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ، ﮐﻤﮏ ﻧﻤﻮدن ﺑﮫ ﻣﺎ ﻣﯿﺒﺎﺷﺪ ﺗﺎ ﭘﯿﺸﻨﮭﺎدات و ﻧﯿﺎزھﺎی ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ را درک ﮐﻨﯿﻢ. ﺗﻤﺎم
اطﻼﻋﺎت ﺷﻤﺎ ﻣﺤﺮم ﺑﺎﻗﯽ ﺧﻮاھﻨﺪ ﻣﺎﻧﺪ. ﻟﻄﻔﺎً ﺳﻌﯽ ﮐﻨﯿﺪ ﭘﺎﺳﺦ ھﺎی دﻗﯿﻖ اراﺋﮫ دھﯿﺪ. ارﺳﺎل اﯾﻦ ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ، ﮐﺪام ﺗﻌﮭﺪ ﯾﺎ ﺗﻀﻤﯿﻨﯽ ﺑﺮای ﺗﺄﻣﯿﻦ ﻣﺎﻟﯽ/ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری ﺗﻮﺳﻂ Prosperity Accelerate، ﺑﻨﯿﺎد آﻗﺎﺧﺎن و ﺳﺎﯾﺮ ﺷﺮﮐﺎ ﻧﯿﺴﺖ. ﺗﻤﺎم ﻣﺒﺎﻟﻎ را ﺑﮫ اﻓﻐﺎﻧﯽ AFN ﺑﻨﻮﯾﺴﯿﺪ، ﭘﺎﺳﺦ دادن ﺗﻤﺎم ﺳﻮاﻻت ﺣﺘﻤﯽ ﻣﯿﺒﺎﺷﺪ. ﻟﻄﻔﺎً اﯾﻦ ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ

ﺑﻨﯿﺎد  آﻗﺎﺧﺎن،  ﯾﺎ  ﺑﮫ  اﯾﻤﻞ  آدرس

واﻗﻊ  در  دﻓﺘﺮ

Accelerate	Prosperity

را  ﺑﮫ  دﻓﺘﺮ

DL_AFG_AP@akdn.org ﯾﺎ ﺑﮫ ﺷﻤﺎره WhatsApp 0764105053 ارﺳﺎل ﮐﺮده ﻣﯽ ﺗﻮاﻧﯿﺪ.

ﭼﮫ ﮐﺴﯽ ﻣﯿﺘﻮاﻧﺪ درﺧﻮاﺳﺖ دھﺪ؟
  ﺗﮭﯿﮫ ﮐﻨﻨﺪﮔﺎن
o  ﺑﺮای راه اﻧﺪازی: ﺗﺠﺎرت ھﺎی ﻧﻮ ﺷﺮوع / اوﻟﯿﮫ ﺑﺎ ﺣﺪاﻗﻞ ﻣﺤﺼﻮل ﻗﺎﺑﻞ اﺟﺮا (MVP)، ﮐﮫ اوﻟﯿﻦ
آزﻣﺎﯾﺶ ﻣﺸﺘﺮی را ﮔﺬراﻧﺪه اﺳﺖ، ﺗﺮﺟﯿﺤﺎً ﺑﺎ ﺑﺮﺧﯽ از ﺟﺮﯾﺎن ھﺎی درآﻣﺪ.
o  ﺑﺮای رﺷﺪ: ﺗﺠﺎرت ھﺎی ﻓﻌﺎل ﺑﺎ ﺟﺮﯾﺎن درآﻣﺪ ﺧﻮب ﺑﺎ ھﺪف ﺗﻮﺳﻌﮫ ﻓﻨﺎوری ھﺎی ﻣﻮﺟﻮد ﯾﺎ ﻧﻮآوری.

ﻣﻌﯿﺎرھﺎی ارزﯾﺎﺑﯽ
ﻣﻌﯿﺎرھﺎی ﺗﺠﺎرت
  ﯾﮏ ﻣﺪل ﺗﺠﺎرﺗﯽ ﻣﻨﺤﺼﺮ ﺑﮫ ﻓﺮد و ﻧﻮآوراﻧﮫ ﺑﺎ ﻗﻮه اﯾﺠﺎد ﯾﺎ ﻣﺸﺎرﮐﺖ در ﺗﺤﻮل ﻣﺜﺒﺖ اﻗﺘﺼﺎدی و اﺟﺘﻤﺎﻋﯽ.
  ﺟﺎﯾﮕﺎه ﻣﺸﺨﺺ در ﺑﺎزار، ﺑﺎزار ﻣﻨﺎﺳﺐ ﻣﻮرد ھﺪف، و دارای ﻣﺸﺘﺮی در ﺑﺎزار.
  ﻣﺰﯾﺖ رﻗﺎﺑﺘﯽ واﻗﻊ ﺑﯿﻨﺎﻧﮫ از ﻧﻈﺮ ﻗﯿﻤﺖ، ﮐﯿﻔﯿﺖ و دﺳﺘﺮﺳﯽ آﺳﺎن/ﺑﺰرگ.
  ﻣﺪﻟﮭﺎی درآﻣﺪ و ﺳﻮد ﻗﻮی، اﻣﮑﺎن ﻣﻘﯿﺎس ﭘﺬﯾﺮی و رﺷﺪ.
  ارزش ھﺎی زﻧﺠﯿﺮه ﯾﯽ ﻗﻮی و ﻣﻮﺛﺮ.
ﻣﻌﯿﺎرھﺎی ﺷﺨﺼﯽ
  وﯾﮋﮔﯽ ھﺎی ﮐﺎرآﻓﺮﯾﻨﯽ ﻗﻮی، از ﺟﻤﻠﮫ )اﻣﺎ ﻧﮫ ﻣﺤﺪود ﺑﮫ( وﯾﮋﮔﯽ ھﺎی رھﺒﺮی، ﺧﻄﺮ ﭘﺬﯾﺮی، ھﻮﺷﻤﻨﺪی
ﺧﯿﺎﺑﺎﻧﯽ، ﺗﻮاﻧﺎﯾﯽ اﻧﺠﺎم ﮐﺎری ھﺎی ﺑﯿﺸﺘﺮ ﺑﮫ اﻣﮑﺎﻧﺎت ﮐﻤﺘﺮ.
  ﺗﯿﻢ آﻣﻮزﺷﯽ، از ﺟﻤﻠﮫ )اﻣﺎ ﻧﮫ ﻣﺤﺪود ﺑﮫ( ﮔﺸﻮدﮔﯽ در زﻣﯿﻨﮫ ﻣﺸﺎوره، ﯾﺎدﮔﯿﺮی، ﺗﻮاﻧﺎﯾﯽ و ﮔﺸﺎده روﯾﯽ
ﻣﺪاوم، ﺗﻄﺒﯿﻖ و ﺗﮑﺎﻣﻞ ﺑﺮ اﺳﺎس ﺗﻐﯿﯿﺮ ﺷﺮاﯾﻂ، واﻗﻌﯿﺘﮭﺎ ﯾﺎ ﻣﻔﺮوﺿﺎت و ﻏﯿﺮه.
  ﺗﺠﺮﺑﮫ ﮔﺬﺷﺘﮫ در اﻧﺠﺎم ﮐﺴﺐ و ﮐﺎر، ﯾﺎ ﺑﮫ ﻋﻨﻮان ﮐﺎرﻣﻨﺪ در ﯾﮏ ﺻﻨﻌﺖ ﻣﺸﺎﺑﮫ، ﯾﺎ ﺗﺨﺼﺺ ﻣﻮﺿﻮﻋﺎت
ﻣﺮﺗﺒﻂ ﻣﺤﺼﻮل/ﺧﺪﻣﺎت.

ﻓﺮم درﺧﻮاﺳﺖ و ﻓﺮاﯾﻨﺪ اﻧﺘﺨﺎب
ﻣﺮاﺣﻞ ﮐﻠﯿﺪی در ﻓﺮاﯾﻨﺪ درﺧﻮاﺳﺖ ﺑﮫ ﺷﺮح ذﯾﻞ اﺳﺖ.
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :1 ﮐﻮﺗﺎه ﺳﺎزی ﻟﯿﺴﺖ درﺧﻮاﺳﺖ ھﺎ.
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :2 ﻣﺼﺎﺣﺒﮫ ﺑﺎ درﺧﻮاﺳﺖ ھﺎی اﻧﺘﺨﺎب ﺷﺪه.
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :3 ﻓﺮاھﻢ ﻧﻤﻮدن آﻣﻮزش و ﻣﺸﺎوره ﺗﺠﺎرﺗﯽ ﺑﺮای ﮐﺎرآﻓﺮﯾﻨﺎن
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :4 اراﺋﮫ ﺗﻔﺎھﻢ ﻧﺎﻣﮫ و ﻣﺪﻟﮭﺎی ﻣﺎﻟﯽ
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :5 زﻣﯿﻨﮫ ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :6 ﺑﺮرﺳﯽ ﺻﺤﯿﺢ ﻣﺘﻘﺎﺿﯿﺎن ﻣﻨﺘﺨﺐ
  ﻣﺮﺣﻠﮫ :7 ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری ﺑﺮای ﮐﺎرآﻓﺮﯾﻨﺎن اﻧﺘﺨﺎب ﺷﺪه

ﻣﻌﻠﻮﻣﺎت ﻋﻤﻮﻣﯽ
.1 اﺳﻢ ﺗﺠﺎرت:


.2 ﻧﻮﻋﯿﺖ ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﭼﯿﺴﺖ؟


.3 ﻣﻮﻗﻌﯿﺖ ﺗﺠﺎرت:


.4 ﺷﺨﺺ ﻣﺨﺎطﺐ در ﺗﺠﺎرت ﭼﮫ ﮐﺴﯽ اﺳﺖ؟
	ﺗﺨﻠﺺ
	اﺳﻢ

	
	



.5 ﻣﻮﻗﻒ ﺷﺨﺺ ﻣﺨﺎطﺐ در ﺗﺠﺎرت:


.6 ﻣﺴﻠﮏ ﻓﻌﻠﯽ ﺷﻤﺎ ﭼﮫ اﺳﺖ؟ )ﯾﮑﯽ را اﻧﺘﺨﺎب ﻧﻤﺎﯾﯿﺪ(
.a ﻣﺤﺼﻞ .b ﮐﺎرﻣﻨﺪ .c ﮐﺎرآﻓﺮﯾﻦ
.d دﯾﮕﺮ:

.7 اﯾﻤﻞ آدرس:


.8 ﺷﻤﺎره ﻣﻮﺑﺎﯾﻞ:


.9 ﺻﻔﺤﮫ اﻧﺘﺮﻧﯿﺘﯽ / ﺻﻔﺤﮫ رﺳﺎﻧﮫ اﺟﺘﻤﺎﻋﯽ ﺗﺠﺎرت: )اﮔﺮ ﻣﻮﺟﻮد ﺑﺎﺷﺪ(


.10ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ در ﮐﺪام ﺳﺎل ﺗﺎﺳﯿﺲ ﺷﺪه؟


.11از ﮐﺪام ارﮔﺎن دوﻟﺘﯽ ﺟﻮاز ﺗﺠﺎرت ﺗﺎﻧﺮا اﺧﺬ ﮐﺮده اﯾﺪ؟



.12ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﻓﻌﻼً در ﮐﺪام ﻣﺮﺣﻠﮫ ﻣﯿﺒﺎﺷﺪ؟
.a ﻣﺮﺣﻠﮫ اﯾﺪه ﭘﺮدازی )ﻣﺤﺼﻮﻻت ﯾﺎ ﺧﺪﻣﺎت ﻣﻮﺟﻮد ﻧﯿﺴﺖ( .b ﻣﺤﺼﻮل ﺣﺪاﻗﻞ ﻗﺎﺑﻞ اﺟﺮا )اوﻟﯿﻦ ﻣﺸﺘﺮی ﺗﺠﺮﺑﮫ ﺷﺪه، اﻣﺎ ﺑﺪون ﻋﺎﯾﺪ( .c ﻣﺮﺣﻠﮫ اوﻟﯿﮫ )ﺑﺎ ﮐﻤﯽ ﻋﺎﯾﺪ، اﻣﺎ ﺑﺪون ﻣﻔﺎد ﺧﺎﻟﺺ(
.d ﺗﺠﺎرت ﻓﻌﺎل )ﺟﺮﯾﺎن درآﻣﺪ ﺧﻮب، ﻣﻔﺎد آوری ﻣﻄﻤﺌﻦ(

.13ﺗﻌﺪاد ﺷﺮﮐﺎ در ﺗﺠﺎرت:


.14ﺷﺮح ﺷﺮﮐﺎ:
	ﺳﮭﻢ %
	ﺟﻨﺴﯿﺖ
	ﺳﻦ
	اﺳﻢ ﺷﺮﯾﮏ
	ﺷﻤﺎره

	
	
	
	
	.1

	
	
	
	
	.2

	
	
	
	
	.3



ﻣﻌﻠﻮﻣﺎت ﺗﺠﺎرت
.1 ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﭼﯿﺴﺖ؟ و ﮐﺪام ﻣﺤﺼﻮﻻت و ﺧﺪﻣﺎت را اراﺋﮫ ﻣﯿﺪارﯾﺪ؟ )ﺣﺪاﮐﺜﺮ 50 ﮐﻠﻤﮫ ﺑﻨﻮﯾﺴﯿﺪ(


.2 ﭼﮕﻮﻧﮫ ﻣﯿﺨﻮاھﯿﺪ ﺗﺠﺎرت ﺧﻮد را ﺗﻮﺳﻌﮫ دھﯿﺪ؟ )ﺣﺪاﮐﺜﺮ 50 ﮐﻠﻤﮫ ﺑﻨﻮﯾﺴﯿﺪ(


.3 ﻣﺠﻤﻮع ﺗﻌﺪاد ﻣﺸﺘﺮﯾﺎن ﺑﺮﺣﺎل ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﭼﻨﺪ اﺳﺖ؟ )اﮔﺮ دارﯾﺪ(


.4 ﻣﺠﻤﻮع ﺗﻌﺪاد ﻣﺸﺘﺮﯾﺎن ﻣﻮرد ھﺪف ﺷﻤﺎ ﭼﻨﺪ اﺳﺖ؟


.5 آﯾﺎ ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﻓﻌﻼً ﺳﻮدآور اﺳﺖ؟
.a ﺑﻠﯽ
.b ﻧﺨﯿﺮ


.6 ﺳﮫ رﻗﯿﺐ ﺷﻤﺎ در ﺗﺠﺎرت ﭼﮫ ﮐﺴﺎﻧﯽ ھﺴﺘﻨﺪ؟ ﻟﻄﻔﺎً اﺳﻢ ﺗﺠﺎرت و ﻣﻮﻗﻌﯿﺖ ﺷﺎن ذﮐﺮ ﻧﻤﺎﯾﯿﺪ.
)ﻣﺸﺨﺼﺎت ﯾﮏ رﻗﯿﺐ ﺣﺘﻤﯽ ﻣﯿﺒﺎﺷﺪ(
	رﻗﯿﺐ ﺳﻮم
	رﻗﯿﺐ دوم
	رﻗﯿﺐ اول
	ﻣﺸﺨﺼﺎت

	
	
	
	اﺳﻢ ﺗﺠﺎرت

	
	
	
	ﻣﻮﻗﻌﯿﺖ ﺗﺠﺎرت



.7 ﺷﻤﺎ در ﺗﺠﺎرت ﺗﺎن ﮐﺪام ﺧﻄﺮات را ﺷﻨﺎﺳﺎﯾﯽ ﮐﺮده و آﻧﮭﺎ را ﭼﮕﻮﻧﮫ ﻣﺪﯾﺮﯾﺖ ﻣﯿﮑﻨﯿﺪ؟
	اﺳﺘﺮاﺗﮋی ﻣﺪﯾﺮﯾﺖ آﻧﮭﺎ
	ﺧﻄﺮات
	ﺷﻤﺎره

	
	
	1

	
	
	2

	
	
	3



ﻗﺪرت ﺗﯿﻢ ﺷﻤﺎ
.1 ﻣﺸﺨﺼﺎت ﻣﺎﻟﮑﯿﻦ / ﺗﯿﻢ ﻣﺴﻠﮑﯽ
	ﺗﺠﺮﺑﮫ در ﺗﺠﺎرت
)ﺳﺎل(
	ﻧﻘﺶ در ﺗﺠﺎرت
)ﺗﻤﺎم وﻗﺖ / ﻧﯿﻤﺮوز(
	ﻣﻮﻗﻒ در ﺗﺠﺎرت
	درﺟﮫ ﺗﺤﺼﯿﻞ
	ﺳﻦ
)ﺳﺎل(
	اﺳﻢ

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



.2 ﺷﻤﺎ و ﯾﺎ ﺗﯿﻢ ﺷﻤﺎ در زﻣﯿﻨﮫ ﻣﺤﺼﻮﻻت و ﺧﺪﻣﺎت ﺗﺠﺎرت ﺧﻮد ﭼﮫ داﻧﺶ / ﻣﻌﺎرت ﻓﻨﯽ دارﯾﺪ؟
)ﺣﺪاﮐﺜﺮ 50 ﮐﻠﻤﮫ ﺑﻨﻮﯾﺴﯿﺪ(


.3 ﺗﻌﺪاد ﻣﺠﻤﻮﻋﮫ ﮐﺎرﻣﻨﺪان ﺗﺠﺎرت ﺷﻤﺎ ﭼﻘﺪر ﻣﯿﺒﺎﺷﺪ؟
	ﺗﻌﺪاد ﮐﺎرﻣﻨﺪان اﻧﺎث:
	ﺗﻌﺪاد ﮐﺎرﻣﻨﺪان ذﮐﻮر:



ھﺪف ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری
.1 ﭼﮫ ﻣﻘﺪار ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ درﺧﻮاﺳﺖ دارﯾﺪ؟


.2 ھﺪف ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری ﺷﻤﺎ ﭼﯿﺴﺖ؟
.a ﺗﻮﺳﻌﮫ ﻣﺤﺼﻮﻻت و ﺧﺪﻣﺎت
.b راه اﻧﺪازی ﻣﺤﺼﻮﻻت و ﺧﺪﻣﺎت ﺟﺪﯾﺪ
.c ﺧﺮﯾﺪ ﻣﻮاد ﺧﺎم / اﺟﻨﺎس
.d ﺧﺮﯾﺪ ﺗﺠﮭﯿﺰات / وﺳﺎﯾﻞ ﻧﻘﻠﯿﮫ
.e ﺧﺮﯾﺪ ﯾﮏ ﺗﺠﺎرت ﺑﺮﺣﺎل / ﺳﮭﻢ ﺷﺮﮐﺎ
.f  ﺗﻮﺳﻌﮫ زﯾﺮ ﺑﻨﺄ / ﻣﻠﮑﯿﺖ
.g دﯾﮕﺮ


.3 ﻗﺼﺪ دارﯾﺪ ﻣﺒﻠﻎ ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری را دوﺑﺎره ﺑﮫ ﻣﺪت ﭼﻨﺪ ﺳﺎل ﭘﺮداﺧﺖ ﮐﻨﯿﺪ؟
	ﻣﺪت ﻣﮭﻠﺖ ﺗﻘﺎﺿﺎ ﺷﺪه )ﺑﮫ ﻣﺎه:(
	ﻣﺪت ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﺗﻘﺎﺿﺎ ﺷﺪه )ﺑﮫ ﺳﺎل:(



.4 ﭼﻘﺪر در اﯾﺪه ﺗﺠﺎرت ﺧﻮد ﺗﺎ ﺑﮫ ﺣﺎل ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری ﮐﺮده اﯾﺪ؟ )از ﻧﻈﺮ ﭘﻮل، زﻣﯿﻦ، ﺗﺠﮭﯿﺰات وﻏﯿﺮه.(
ﻟﻄﻔﺎً ﮐﻞ ﻣﺒﻠﻎ ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری ﺷﺪه را ذﮐﺮ ﮐﻨﯿﺪ.
	
	ﭘﻮل

	
	زﻣﯿﻦ

	
	ﺗﺠﮭﯿﺰات

	
	ﻣﺠﻤﻮع ﺳﺮﻣﺎﯾﮫ ﮔﺬاری



درﺧﻮاﺳﺖ ﺧﻮد را ارﺳﺎل ﻧﻤﺎﯾﯿﺪ
ﺳﻠﺐ ﻣﺴﺌﻮﻟﯿﺖ
ﺑﺎ ارﺳﺎل اﯾﻦ ﻓﺮم، ﺷﻤﺎ ﻣﻮاﻓﻘﺖ ﻣﯽ ﮐﻨﯿﺪ ﺗﺎ ﺗﻤﺎم اﻟﺰاﻣﺎت آﯾﻨﺪه Prosperity Accelerate و ﺑﻨﯿﺎد آﻗﺎﺧﺎن را ﺗﮑﻤﯿﻞ ﮐﻨﯿﺪ. ﺑﺎ درﺧﻮاﺳﺖ ﺧﺪﻣﺎت ﻣﺎ، ﺷﻤﺎ ﺳﺎزﻣﺎﻧﺪھﻨﺪﮔﺎن، ﺣﺎﻣﯿﺎن ﻣﺎﻟﯽ، ﻗﻀﺎت، ﻣﺮﺑﯿﺎن، آﻣﻮزﮔﺎران و ﺧﺎﻧﻮاده ھﺎی آﻧﮭﺎ را ﺑﺮای ﮐﻠﯿﮫ ﻣﺴﺌﻮﻟﯿﺖ ھﺮﮔﻮﻧﮫ ﺻﺪﻣﮫ، از دﺳﺖ دادن، ﺧﺴﺎرت و دﻋﻮی از ھﺮ ﻧﻮع در ارﺗﺒﺎط ﺑﺎ روﻧﺪ
ﻣﺎ آزاد ﻣﯽ ﮐﻨﯿﺪ و ﺑﯽ ﺿﺮر ﻣﯽ داﻧﯿﺪ. ﻣﻦ ﻣﻮاﻓﻘﺖ ﻣﯽ ﮐﻨﻢ ﺗﺎ در ﺟﺮﯾﺎن و ﺑﻌﺪ از ﺧﺘﻢ ﺑﺮﻧﺎﻣﮫ ھﺎی Prosperity Accelerate و ﺑﻨﯿﺎد آﻗﺎﺧﺎن از ﺧﻮدم
و ﻣﺤﻞ ﺗﺠﺎرﺗﻢ ﻋﮑﺲ ﺑﺮداری ﮐﻨﻨﺪ و ﺻﺮﻓﺎً ﺑﺮای ﻣﻘﺎﺻﺪ دﻓﺘﺮ اﺳﻔﺎده ﻧﻤﺎﯾﻨﺪ، ﺑﻨﺪه ﮐﺪام اﻋﺘﺮاض ﻧﺨﻮاھﻢ داﺷﺖ.

	ﺗﺎرﯾﺦ
	ﻣﺤﻞ اﻣﻀﺂ و ﻣﮭﺮ ﺗﺠﺎرت
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